I. Основные технические задачи по сайту Dolly House
1. Перенос хостинга
1.1. Перенести сайт со старого хостинга на новый.
1.2. Цель переноса – ускорить работу сайта, сейчас страницы грузятся медленно. Экономия средств. (Хватит ли места и ресурсов на хостинге terrageorgia?)

2. Тема и визуальный дизайн
2.1. Базовый визуал текущей темы в целом устраивает, но есть вопросы к скорости и актуальности.
2.2. Задача разработчика:
· предложить несколько современных, лёгких тем под интернет-магазин, которые не убьют наш фирменный стиль
· пояснить, как сильно изменится дизайн при смене темы
· какие элементы придётся перерисовывать или настраивать с нуля
· оценить трудозатраты и стоимость, и ответить на вопрос: имеет ли смысл вообще менять тему или достаточно оптимизации текущей.
3. Оформление заказа, адреса
3.1. В чекауте WordPress есть два блока: адрес доставки и адрес для выставления счета.Адрес для выставления счета нам не нужен.Убрать этот блок из оформления заказа, чтобы покупатель не путался и заполнял только адрес доставки.
4. Логин и регистрация
4.1. Сейчас реализован логин через соцсети, в частности через Facebook. Это выглядит устаревшим.
4.2. Желательно сделать более удобный вариант логина:
· вход через Google аккаунт (если это технически не слишком сложно и безопасно)
От разработчика нужно:
· предложить оптимальный способ авторизации (Google, email + одноразовая ссылка и т.п.)
· объяснить, какие внешние сервисы и верификации нужны
· оценка стоимости и сроков внедрения.
5. Базовая SEO подготовка
5.1. Задача: привести сайт в порядок с точки зрения базового SEO и подготовить к активному продвижению в Google.
5.2. Основная аудитория – западная (США, Европа), русскоязычный сегмент не приоритет.
5.3. Также важны рынки Азии: Япония, Китай, Корея, Филиппины.
5.4. От разработчика / SEO специалиста:
· базовая техническая SEO оптимизация (скорость, структура, sitemap, robots, микроразметка, понятные URL)
· настройка мета-тегов для категорий и товаров
· рекомендации по структуре каталога под SEO
· многоязычность на сайте?
II. Блок про продвижение и маркетинг, идеи для закладки в сайт
1. Увеличение продаж напрямую с сайта
1.1. Цель: чтобы сайт сам по себе приносил продажи, а не был просто витриной.
1.2. Нужна хорошая видимость в поиске Google по релевантным запросам (kawaii jewelry, kawaii phone cases и т.п.).
1.3. Что можно заложить в функционал:
· удобные посадочные страницы под ключевые категории и коллекции
· блог или раздел статей под трафик (гайды, стили, подборки образов)?
· удобная аналитика и отслеживание конверсий.
2. Связка сайт + Etsy
2.1. Вопрос: как использовать сайт, чтобы поднять продажи в Etsy.
2.2. Возможные направления, которые нужно обсудить с разработчиком:
· аккуратные ссылки с сайта на Etsy листинги, возможно с UTM-метками
· отдельные лендинги коллекций, где есть кнопки: купить на Etsy / купить на сайте
· отслеживание переходов на Etsy через аналитику (Google Analytics, Looker Studio).
Важно! Нам выгоднее продавать на САЙТЕ. Соответственно будет лучше, если клиенты с Etsy наоборот будут покупать в дальнейшем через сайт!
3. Связка сайт + Amazon FBA
3.1. Есть магазин на Amazon, который сейчас живет только на органических продажах, без активного продвижения.
3.2. Цель: понять, можно ли использовать сайт, чтобы подтолкнуть продажи на Amazon.
3.3. Идеи для обсуждения:
· отдельный раздел на сайте с товарами, которые есть в FBA, с кнопками "купить на Amazon"
· разметка и баннеры, указывающие на наличие товаров на Amazon
· настройка атрибуции: как мы сможем понимать, что покупатель пришел с сайта на Amazon.
· Возможно нужен отдельный специалист по ведению продаж на Amazon, тк площадка довольно сложная.
4. Другие методы повышения продаж, которые стоит обсудить с разработчиком
4.1. Подготовка сайта к email-маркетингу:
· сбор email через формы подписки, бонус за подписку
· интеграция с сервисом рассылок. (некоторая база клиентов уже имеется)
· 4.2. Интеграции с соцсетями:
· удобные кнопки “поделиться” и ссылки на Instagram, TikTok, X, Facebook
· возможность встроить ленту Instagram / TikTok (если это не тормозит сайт).
4.3. Аналитика и реклама в будущем:
· корректная установка Google Analytics, возможность позже подключить пиксели рекламных систем
· чтобы разработчик сразу заложил чистую структуру, с которой потом будет удобно работать маркетологу.
что можно реализовать легко и недорого уже на этом этапе, а что имеет смысл запланировать как следующий этап.


